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	1. Dados Cadastrais


	Nome Completo do Coordenador do Projeto:



	Instituição:


	Cargo / Função:



	Titulação máxima:



	E-mail:


	Telefone:
	Celular:


OBS. (1) Para a submissão do projeto, não é necessário que você tenha todas as informações solicitadas a seguir, porém quanto maior o número de informações, mais subsidiado o CIAEM estará para avaliar o seu projeto.

(2) Não se limite ao espaço proporcionado pelos campos do formulário. 
(3) Após o preenchimento do formulário, enviar para o e-mail novosnegocios@ciaem.ufu.br
	2. Proposta

	Título:
	Área do Conhecimento:



	Problema a ser resolvido

Neste tópico, explique em detalhes qual é o problema/ necessidade que você pretende solucionar com a proposta em questão. Deixe claro porque tal problema é relevante e porque ainda não foi solucionado.



	A solução proposta

O que especificamente você está oferecendo (produtos, serviços etc) e para quem? Utilize termos comuns para explicar o que você tem, ou o que você faz, que soluciona o problema que você descreveu acima. Deixe claro qual o seu custo de produção estimado e qual sua proposta de valor.



	A oportunidade de mercado

Forneça informações essenciais sobre o mercado em que você pretende atuar. Explique qual é o seu tamanho (unidades e faturamento), suas perspectivas de crescimento e quais são os principais fatores que sustentam tais perspectivas. 



	Vantagens competitivas

Qual seria sua real, exclusiva e sustentável vantagem competitiva em relação ao que existe hoje no mercado? 



	Estágio de Desenvolvimento

Explicar o que já foi feito e o que ainda precisa ser feito para que o produto/ serviço proposto esteja pronto para ser comercializado.




	3. Equipe

	A equipe

Por que sua equipe é a mais qualificada para desenvolver esse projeto? Não apresente simplesmente um resumo do currículo das pessoas chaves para o sucesso do negócio. Explique porque o histórico, experiência e qualificação de cada membro contribui para a efetivação da proposta.



	Os parceiros

Possui parceiros comerciais ou de desenvolvimento? Qual o histórico de relacionamento e o nível de envolvimento? 




FORMULÁRIO DE INSCRIÇÃO


Programa de Prospecção de Novos Negócios


 








